smartGRC Partner Guide — Poufne

smartGRC

PROGRAM PARTNERSKI
2025

Partner Guide

smartGRC — SAP Access & Security Management

30% 48h 2-8 tyg. 24 mies.

marzy na licencjach (VAR) czas wyceny czas wdrozenia ochrona pipeline'u

Niniejszy dokument jest przeznaczony wytacznie dla zarejestrowanych i potencjalnych partneréw
smartGRC. Zawiera poufne informacje handlowe — prosimy nie udostepnia¢ osobom trzecim.

O programie partnerskim

smartGRC to niszowe oprogramowanie SaaS do zarzadzania dostepem i
bezpieczefhstwem SAP, dedykowane firmom mid-market z 200-1000 uzytkownikami SAP
(ECC i S/4HANA). Program partnerski umozliwia firmom doradczym i integratorom
dziatajagcym w ekosystemie SAP rozszerzenie oferty o produkt klasy enterprise — bez
kosztéw wtasnego R&D.

Nasz model dystrybucji opiera sie na VAR-ach (Value Added Resellers) i resellerach,
ktérzy znajg swoich klientow lepiej niz ktokolwiek inny. Oferujemy atrakcyjng ekonomike,
przejrzyste zasady i aktywne wsparcie w procesie sprzedazy i wdrozenia.
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Poziomy partnerstwa

RESELLER VAR / IMPLEMENTATION

PARTNER

Marza na licencjach 20% 30%

Tak — witasna stawka

Ustugi wdrozeniowe Nie SerTETE
Certyfikacja Sprzedazowa (online) ZS:zhen;;Z;;iv;
Ochrona pipeline'u 24 miesigce 24 miesigce
Dostep do sandbox Nie Tak
Quarterly Business Review Opcjonalnie Wymagany
Early access do roadmapy Nie Tak

Min. deale / rok 1 2

Cennik partnerski

Ponizej ceny katalogowe (end-customer list price) oraz ceny partnerskie. Partner
fakturuje klienta po cenie katalogowej i zachowuje réznice.

Starter €15 000 / rok €12 000/ rok €10 500 / rok do 400
Professional €30 000 / rok €24 000 / rok €21 000 / rok do 800
Enterprise €60 000/ rok €48 000 / rok €42 000 / rok 800+

* Ceny nie zawierajg kosztéw wdrozenia i ustug dodatkowych, ktére partner VAR rozlicza samodzielnie.
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Ekonomika partnera VAR — przykiad

Klient mid-market, pakiet Professional (€30 000/rok). Ponizej szacunkowy przychdéd
partnera VAR w roku pierwszym i kolejnych.

ZRODLO PRZYCHODU (0] @ ROK 2+ UWAGI
Marza na licencji (30%) €9 000 €9 000 Odnawialny co rok

Jednorazowo, wtasna

Wdrozenie i konfiguracja €8 000-15 000 —
stawka

Przeglad roczny

Konfiguracja regut SoD €3 000-8 000 €2 000-4 000 . .
opcjonalnie

Nowi uzytkownicy,

Szkolenie uzytkownikéw €1 500-3 000 €1 500 .
zmiany

Wsparcie managed Opcjonalny kontrakt
(15%/rok) €4 500 support

LACZNIE (szacunek) €21 500-35 000 €17 000-19 000

Zasady ochrony kanatu sprzedazy

Inwestycja w certyfikacje i budowanie pipeline'u wymaga pewnosci, ze zasady gry sg
state. Ponizej trzy kluczowe zasady obowigzujace wszystkich partneréw i smartGRC.

Deal Registration

Kazdy potencjalny klient rejestrowany jest w portalu partnerskim. Po rejestracji, przez 24
miesigce klient jest przypisany do partnera — niezaleznie od tego, czy kontaktuje sie z nami
bezposrednio. W przypadku zamkniecia dealu bez udziatu partnera, partner otrzymuje prowizje
w wysokosci 15% wartosci rocznej licencji.

State ceny katalogowe

smartGRC zobowigzuje sie nie obniza¢ cen katalogowych w dealach bezposrednich w celu
konkurowania z partnerami cenowo. Marza partnerska jest zagwarantowana umowa i nie
podlega renegocjacji w trakcie trwania kontraktu z klientem.
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Klauzula no-compete

Jezeli partner wprowadzit klienta do smartGRC, przez 24 miesigce od podpisania umowy
smartGRC nie sprzedaje temu klientowi dodatkowych modutéw ani odnowien bez wiedzy i
udziatu partnera.

Wymagania partnerskie

WYMAGANIE RESELLER VAR
Podpisanie umowy partnerskiej v v
Szkolenie sprzedazowe online (~4h) v v
Certyfikacja techniczna — v

Min. 1 certyfikowany konsultant w

zespole - ’

Min. liczba deali rocznie 1 deal 2 deale
Quarterly Business Review Opcjonalnie Wymagany
Dostep do sandbox / Srodowiska o y

testowego

Jak zostad partnerem

Proces onboardingu trwa zazwyczaj 2-3 tygodnie od pierwszego kontaktu do podpisania

umowy.
01l Kontakt wstepny
Napisz na partners@grcadvisory.com lub wypetnij formularz na stronie.
Odpowiemy w ciggu 48h.
02 Rozmowa kwalifikacyjna

30-minutowa rozmowa z naszym Partner Managerem — omawiamy Twojg oferte,
klientéw i potencjat wspdtpracy.
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03 Szkolenie i certyfikacja

Szkolenie online + (dla VAR) certyfikacja techniczna w srodowisku sandbox.
Zazwyczaj 1-2 tygodnie.

04 Podpisanie umowy

Umowa partnerska z petnymi warunkami, cennikiem i zasadami ochrony pipeline'u.

05 Pierwszy deal

Wspieramy Cie przy pierwszym kliencie — od oferty, przez demo, po wdrozenie.

Masz

tania? partners@grcadvisory.com smartgrc.eu/partners
pytania?
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